Upgrader

Motivation that matters

Motivation handler om at forstd, hvad der driver
vores performance.

Upgrader hjeelper virksomheder med at engagere
medarbejdere, partnere og kunder gennem skraed-
dersyede loyalitetsprogrammer, kundeklubber og

digitale merchandiselgsninger.

Med vores intuitive platform skaber vi mélbare re

sul-

tater i salgsindsatser og samarbejdsrelationer - fra

strategi og platform til drift, logistik og support.

Laes mere pa Upgrader.dk

Loyalty
Skab loyalitet, der kan males.
Upgrader gor loyalitet til et strategisk

veerktej, der styrker relationer og @ger
kundeveerdi.

(Q @ger genkeb, fasthold-
> else og livstidsveerdi

/{‘?\ Flytter fokus fra pris

7 til veerdi

Lﬂ_{ﬁ Skaber grundlag for
op- og krydssalg

Har du spergsmal2

Mikkel Bo Jepsen
CCO

E: mbj@upgrader.dk
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Her Mikkel fortzelle

om vores lgshinger

Reward Merch

Motivér de rigtige handlinger i realtid. Merch, der er let at bestille og drive.
Upgrader belgnner gnsket adfaerd Upgrader tilbyder en white-label

og performance pa tveers af teams, merchandise shop med fuld kontrol
partnere og salgsled. og brandkonsistens.
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Salgsincitamenter og D Digital, brandet webshop
konkurrencer, der virker -0 med fuldt overblik
Motiverer salg, laering og o&o Central lager- og

<y L .
performance S logistiklasning

Qjeblikkelig belgnning @ Nem genbestilling og
via systemintegration ensartet kvalitet

“Vi bruger Upgraders loyalitetsplatform til at drive ﬁ STARK
STARK Handveerkerklub, fordi de er de dygtigste i
markedet og leverer en steerk end-to-end lgsning.

Upgrader har vaeret med til at udvikle konceptet & Santander
fra start og er en vaerdsat sparringspartner p& en
strategisk vigtig lasning for vores forretning.”

Kristian Klesner,
Head of eCommerce, STARK ‘I Flatpay
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https://www.linkedin.com/company/hello-upgrader/
https://upgrader.dk/
https://upgrader.dk/loyalty-insights.

